IL

BUSINESS MODEL CANVAS -MARKETING FOCUS ™™™ e

ITERAZIONE

PARTNER CHIAVE ATTIVITA’ CHIAVE VALORE OFFERTO ~ RELAZIONI CON IL CLIENTE Q SEGMENTI DI CLIENTELA E%

CANALI
W, /
1. COME GLI PERMETTO DI CONOSCERMI Aq

2. COME GLI PERMETTO DI TESTARMI

RISORSE CHIAVE

3. COME GLI PERMETTO DI ACQUISTARMI

NON CLIENTI
PROBLEMA ONC

4. COME DESIDERANO RICEVERE IL VO

5. COME VOGLIONO ESSERE ASSISTITI DOPO LA VENDITA

STRUTTURA DEI COSTI ; FLUSSI DI RICAVI

or send a letter to

IN:DIPENDENTI A TEMPO
INesDETERMINATO

rted License.
es/by-sa/3.0/ <3
94041, USA.



